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ALPE Consulting предлагает 
пакетированное решение:

SAP Business All-in-One Retail
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Информация о компании
Год основания – 2006
 Офисы - Москва и Санкт-Петербург 
 Успешно реализовано большое количество международных и 
российских проектов в различных отраслях 
 SAP Channel Partner
 Компетенции: 

•SAP ERP (FI/CO/MM/SD/PP/PS/HR)
•SAP IS Retail All-In-One (Prepackaged Solution)
•SAP Russian Add-on (Roll-out Projects)

 >50 высококлассных специалистов, сертифицированных  SAP

 Экспертиза в отраслях: розничная торговля, автомобильная 
промышленность, химическая промышленность,, производство 
товаров народного потребления, консультационные услуги, 
транспорт и логистика и др.
 Ориентированность на работу с международными 
компаниями, ведущими бизнес в России и странах СНГ

 В 2008 ALPE consulting отмечена призом SAP “За активное 
продвижение пакетированных решений на рынке SME”

 Является членом Ассоциации Европейского Бизнеса (AEB), 
Российско-Германской внешнеторговой палаты (AHK), а также 
соучредитель Австрийского Экономического Форума (AEF) 
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Предлагаемые услуги

Подготовка Реализация Поддержка

Услуги по внедрению SAP

Подготовка
Реализация 

под ключ Послестартовая 
поддержка

Услуги по выбору ERP
системы

Реинжениринг 
бизнес-процессов

Подготовка проекта

Разработка концепта

Вводные семинары
по SAP

Услуги по продаже
лицензий SAP 

Внедрение системы
SAP 

Обучение ключевых 
пользователей
ABAP разработки и 
системная интеграция
Поддержка развития
центра компетенции

Проекты SAP Roll-out 

Миграция на новые
версии SAP

Управление лицензиями 
– 1й уровень

Послестартовая 
поддержка

Поддержка базиса
SAP 
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Некоторые из наших клиентов

http://www.brenntag-cee.com/�
http://www.rockwool.com/sw3365.asp�
http://www.mazda.ru/�
http://www.ursa.ru/index.html�
http://www.beko.com/RU/RU/default.htm�
http://www.astrazeneca.com/ncm.aspx�
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ALPE Consulting предлагает

Существует мнение, что внедрение на предприятии решений для управления 
бизнесом от SAP – это долго, дорого и сложно; что позволить себе решения 
SAP могут только очень крупные компании. Это не так. 

Благодаря пакету решений SAP Business All-in-One компании среднего 
масштаба смогут получать те же преимущества, что и крупные компании. 

SAP Business All-in-One - экономически эффективное решение с высоким 
уровнем отраслевой специфики, которое можно быстро внедрить и сразу же 
использовать, - и которое будет отвечать новым требованиям бизнеса по 
мере его роста. Поставляется в готовом виде – с возможностью 
окончательной настройки для оптимальной работы в условиях Вашей 
отрасли. 

SAP Business All-In-One поставляется 
 по фиксированной цене, 
 в фиксированном объеме и 
 с фиксированными временными рамками внедрения для обеспечения    

быстрой окупаемости инвестиций.

Решение SAP для среднего и малого бизнеса
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Ключевые тенденции в отрасли розничных продаж

Государственная 
лекарственная 
политика в Российской 
Федерации
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Возможности SAP

 Управление справочниками, возможна реализация 
сценария консолидированного управления НСИ*

 Управление ассортиментом, стратегическое и 
операционное

 Распределение товара
 Ценообразование и промо-акции
 Прогнозирование и пополнение запасов
 Осуществление цепочки поставок
 Управление складами
 Управленческий, бухгалтерский, налоговый учет*
 Розничная бизнес-аналитика
 Масштабируемые решения под любые объёмы 

данных
 Интеграция с другими решениями – CRM, 

производство, услуги
 Встроенные инструменты интеграции процессов
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Продуктизированные сервисы
=
Накапливаемый опыт внедрений 
при каждом 
повторном/последующем 
внедрении

Надежность: Накапливаемый опыт обеспечивает экспертизу внедрений

Качество:         Высокий уровень качества и надежности

Скорость:         Сокращение времени внедрения

Результат:       Экспертиза внедрений, позволяет внедрять с фиксированным временем и ценой

Аналогия с автомобильной отраслью

Решение SAP Business All-in-One: Пакетированные сервисы

Presenter
Presentation Notes
We and our Partners are standing by to serve and to deliver the actual implementation resources and skills. Through the Best Practices and the ASAP Focus methodology we offer to deploy your solution on a fix time fix scope basis.
Most consultants carry “material” in his personal tool box to make him more efficient
This “material” is the consulting organization is “Intellectual capital”
Productisation is the process of gathering and documenting that “Intellectual property” to make it available in a package 
This is capitalizing on the available experience and providing the customer with “Built-in” experience.

The ASAP Focus methodology is an evaluation and implementation approach that is directly designed to go with a Best Practice offering and ensures that your solution is up and running in the shortest possible timeframe. Jointly with the SAP Best Practices, this methodology ensures safe, predictable, and affordable implementations. This approach is absolutely reducing any risk to a miminum – as the approach per se has proven itself many times.
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SAP Пакетированное решение

Время Риски

Проверенная 
предварительная 

конфигурация
Обширная 

документация

SAP Best 
Practices

Затраты

Компоненты

SAP Best Practices 
представляет собой прочную 
основу для внедрения 
предварительно 
сконфигурированных и 
готовых к использованию 
бизнес-решений. 

SAP Best Practices включает 
в себя проверенные бизнес-
сценарии, предназначенные 
для использования 
потенциала SAP ERP.

Гибкая технология Building 
Block позволяет внедрять и 
адаптировать решение под 
специфические требования.

 Обширная предварительная конфигурация с 
возможностью дальнейшей настройки 
a) Целостная системная среда
b) Сквозные бизнес-сценарии

 Подробная документация по процессам

 Четкая методология: рациональный пошаговый 
подход

Прагматическая 
методология
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Лучшие практики SAP содержат
преднастроенную систему,

документацию и
методологию внедрения

 Ключевые компоненты решения 
SAP Business All-in-One

 Преднастроенные бизнес 
сценарии

 Практики основаны на опыте 
внедрений у клиентов и 
разработаны совместно с 
партнерами SAP

Решение SAP Business All-in-One: Лучшие практики

Presenter
Presentation Notes
The SAP Best Practices represent an important ingredient of the All-in-One solution. Best Practices build the pre-defined blueprint that is at the basis of the solution scope – they comprise pre-defined and pre-tested configuration settings applied to the Business Suite solutions, therefore allowing to directly applying a scope and business solution that is best-in-class for enterprieses of your size and industry. These practices reflect what SAP with the 30+ years of experience and 30.000+ customers sees as the proven solution to your business pains. The best practices come ready with all documentation to safe time during implementation and training.
The documentation comprises everything from the end-user training materials, to detailed documentation on each preconfigured business scenario.  The documentation is consistent throughout, and any updates applied to reflect your business requirements will automatically update all areas of the documentation.
SAP Best Practices provide methodology
The methodology contained within SAP Best Practices provides guidelines and procedures to our partners on how to build and extent qualified SAP All-in-One solutions, and is also used by SAP to create the SAP packaged solutions coming out of our SME Solution Centers.  The methodology is used to develop, localize and install the solution. 
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Пакетированное решение SAP Business All-in-One для розничной 
торговли v1.600

Планирование R61: Планирование товарооборота и ассортимента (МАР)

Товарное управление I R11: Управление данными 
товара/ассортиментом R12: Ценообразование R35 - Управление рекламными 

мероприятиями
R13 - Оперативное управление 
ассортиментом

Товарное управление II R14: Управление доходами и ценами - из. 
цены вручную R15: Входящая обработка PRICAT R16: Управление доходами и ценами -

планирование уценки

Закупки R20 - Сезонные 
закупки

R22: Закупки 
непополняемых 
товаров

R50: Закупки в 
соответствии с 
требованиями 
ECR

R23: Закупка 
скоропортящихся 
товаров

R25: Расчет 
задним числом

R26: Контроль 
счетов

R21: Закупки 
пополняемых 
товаров

Логистическая цепочка

R41: Управление складом и 
распределением (Lean WM) 
(минимизированное управление 
складами)

R42: Управление складом и 
распределением (Lean WM) R43: Распределение товаров

Магазин/Управление 
каналами продаж

R31: Управление заказами 
клиентов

R34: Управление данными 
товара и запасами в магазине

R32: Управление заказами 
клиентов для нескольких 
каналов продаж

R33: Связь с магазином

Управление финансами Финансовый учет Управленческий учет
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Обучение 
проектной 
команды

Подготовка 
данных для 
интеграционного 
теста

Подготовка 
организационных 
изменений

Решение 
открытых 
проблем

Закрытие первого 
периода

Оценка работы 
продуктивной 
системы

Текущая 
поддержка 
системы 
заказчиком

Закрытие проекта

Планирование 
поддержки 
системы

Обучение 
конечных 
пользователей

Организация 
службы 
поддержки

Подготовка 
продуктивной 
системы

Перенос данных

Оценка 
готовности к 
старту

Переход в 
продуктивную 
эксплуатацию

Тестирование Подготовка к 
старту

Поддержка 
и закрытие

Реализация 
бизнес-процессов

Настройка 
организационной 
структуры

Требования к 
данным

Подготовка 
организационных 
изменений

Установка 
серверного 
оборудования (Q 
и P системы)

Установка 
программного 
обеспечения

Планирование 
обучения

Планирование 
проекта

Оценка 
организационных 
структур

Демонстрация 
типовых бизнес-
процессов

Оценка данных 
заказчика

Концепт 
процессов 
производства 
(РР)

Формирование 
GAP-листа

Подписание 
объема проекта с 
учетом Дельты

Настройка 
системы

Концепт 
проект

Тестирование 
системы

Исправление 
ошибок

Подготовка 
данных к загрузке

Организационные 
изменения 

Планирование 
старта и 
поддержки

Старт
системы

Система
настроена

Инфо. 
семинары

Методология проекта ASAP Focus

Запуск
проекта
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Преимущества SAP Best Practices
 Экономия времени

 Сокращение затрат и рисков

 Улучшение положения компании за счет 
конкурентоспособного бизнес-контента

 Быстрое отслеживание для расширения бизнес-
решения путем внедрения новых бизнес-
процессов

 Можно начать прямо с полностью 
задокументированного и многократно 
используемого прототипа

 Коммуникация между членами проектной 
команды 
и руководителями становится более 
эффективной

 Непротиворечивый подход с ориентацией 
на интегрированные сквозные бизнес-процессы

 Гибкость за счет персонализированной 
установки
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Структура совокупной стоимости владения

Почему стоимость владения SAP ниже, чем у конкурентов?

Расходы
, обы

чно скры
ваем

ы
е некоторы

м
и производителям

и, 
м

огут составлять 100-500%
 от явны

х расходов. П
ри 

рассм
отрении всех расходов конкуренты

 вы
глядят хуж

е.

Я
вны

е расходы
, которы

е обы
чно рассм

атриваю
тся.  П

ри 
рассм

отрении только таких расходов конкуренты
 вы

глядят 
хорош

о. Стоимость оборудования, серверов 
Стоимость лицензий (приложения, БД) 
Стоимость внедрения: 
Управление проектом 
Внешние консультанты 
Внутренние консультанты 

Риски проекта (в стоимостном выражении): 
Изменение объема проекта 
Рост объема разработок (программирование) 
Текучка внешней и внутренней команды 
Стоимость эксплуатации: 
Стоимость внешней и внутренней поддержки с учетом 
рисков оттока кадров 
Обновления, миграция на новые версии (forced 
migration)
Интеграция, доработка шлюза, сверка и ручная 
синхронизация 
Модификации систем под новые требования бизнеса, в 
т.ч. изменения связанных систем для поддержания 
бизнес логики 
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Клиенты SAP в розничной торговле в России и СНГ
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Клиенты SAP в розничной торговле в России и СНГ
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Smart Value Retail
Внедрение решения SAP Business All-in-One Retail

 Внедрение SAP FI, FI/AA, 
CO, MM, SD (Retail solution)

 Развивающаяся компания/ 
недостаток персонала

 Первая инсталляция 
пакетированного решения 
SAP Retail All-in-One в России

 Координация деятельности с 
европейской командой 
консультантов по ритейл 

 Короткие сроки внедрения 
(6 месяцев)

Задачи/Проблемы

 SAP Business All-in-One  
Retail

 POS Data Management
 Интеграция с WMS, PDA
 Полностью 

масштабируемое решение 
для дальнейшего развития 
Smart Value

 Методология ASAP Focus 

Решение

 Внедрено стандартное решение SAP с минимальными доработками
 Единственный партнер для клиента в рамках проекта
 Высококвалифицированная проектная команда
 Построены прочные отношения с клиентом

Преимущества
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Адрес:

Улица:
Город:
Страна:
Телефон: 
Факс: 
Интернет:

OOO АЛЬПЕ консалтинг

ул. Большие Каменщики 6/1
115172 Москва
Российская Федерация
+7-495-911-9979
+7-495-912-9620
www.alpeconsulting.com

Контактное лицо:

Александeр Шахнер
Генеральный директор

E-mail:

alexander.schachner@alpeconsulting.com

Контактная информация
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